
GELD MIT INSTAGRAM

Mit Instagram kann man auf verschiedenen Wegen Geld verdienen.

Generell lohnen sich zwei Perspektiven. 



INDIREKT

Stärken der eigenen Marke
auf Instagram. Dadurch

werden User selbst aktiv und
beginnen sich zu informieren.

Sie gelangen über eigene
Wege zum Warenkorb.

DIREKT

Nutzen des Bio-Links oder von
Instagram Ads. Dadurch
werden Kunden gezielt

aktiviert und mit einem Klick
zum Warenkorb gelenkt. 



Es gibt keine Hinweise
auf Sales im Instagram
Account.

INDIREKT

01
Die Marke steht im
Vordergrund.02

Emotionen (Bilder) sind
besonders wichtig und
müssen gezielt
ausgewählt sein.

03
Influencer stärken die
Marke durch Nutzung.04



Es gibt eindeutige
Hinweise auf Sales im
Instagram Account.

DIREKT

01
Die Marke ist  Beiwerk.
Sales ist der Fokus.02

Emotionen (Bilder) sind
besonders wichtig und
müssen gezielt
ausgewählt sein.

03
Influencer stärken die
Marke durch Verweise.04



BEISPIELE DIREKT

Der schnellere Weg ist der direkte Weg. Auch auf Instagram. Die
Möglichkeiten sind vielfältig. Typisch dafür sind Online Shops,

Affiliate Marketing, Bücher-Plattformen, Film-Plattformen, Online
Kurse, Dropshipping, Fulfilment Produkte, Shoutouts, etc. 



Produkte werden in Szene gesetzt. User
sollen Bio Link klicken. (oft maskiert)

 AFFILIATE

Typisch sind bspw. T-Shirts oder Tassen mit
lustigen Sprüchen oder Logos. User sollen

Bio klicken.

FULFILMENT

Häufigste Variante. Fashion ist Thema Nr. 1
auf Instagram. User sollen Bio klicken. Oft

auch Inselly Tag.

ONLINE SHOP





BEISPIEL INSELLY



VERSCHENKE APPS



SHOUTOUT

Lass Dich dafür bezahlen, dass Du andere Accounts in Deinen Posts
erwähnst. Das benötigt eine gewisse Reichweite und ein populäres
Thema. Gerüchte sagen, dass der teuerste Shoutout bei einer Million
Dollar lag. Ich weiß sicher, dass 10 Euro pro Shoutout leicht möglich

sind. Auch das Posten von bestimmten (fremden) Bildern im
eigenen Account kann man sich bezahlen lassen. Auch hier braucht

man eine gewisse Reichweite.




